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Tworze spolecznosc Oko na Luksus, gdzie
edukuje., analizuje ogloszenia i pokazuje Kkobietom,
jak Kupowac markowe rzeczy z drugiej reki bez
stresu i impulsvwnvch bledow.

Od ponad 1S lat szukam perelek, sprawdzam
detale i ucze, kiedv warto kupic. a Kiedy
najlepicj.. odpuscic. Wierze, ze luksus ma dawac
radosc i spokoj nie presje ani strach.

‘ Tu mnie znajdziesz:

INSTAGRAM
VintageSoul_Atelier

ADRES E-MAIL

hivintagesoul@gmail.com

STRONA INTERNETOWA

www.vintagesoulatelier.com
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Ten bonus nie obiecuje ,najwyzszej ceny”.
On daje realna, rynkowa wartosc, ktora sprzedaje — bez
stresu i zgadywania.

1. Sprawdz REALNE ceny sprzedanych torebek
(nie ofert)

Zanim spojrzysz na rynek wtorny, musisz znac wartosc
startowa.

Co sprawdzic:
aktualna cena nowej torebki na stronie producenta

jesli model nie jest juz produkowany — ostatnia cena katalogowa lub

cena podobnego modelu
To jest Twoja baza procentowa, do ktorej bedziesz wracac w kolejnych
krokach.

Najczestszy blad: patrzenie tylko na ceny wystawione.

Co robic:
sprawdzaj ceny u resellerow, ale:
zwracaj uwage, czy produkt sie sprzedal,
porownuj ten sam model, podobny stan.
sprawdz kilka platform (nie jedna).

Il Cena, ktora sie NIE sprzedaje przez miesiace, nie jest rynkowa.
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Nie kazda torebka musi sie sprzedac od razu.
Ale:
. jesli przez 2-3 tygodnie nie ma zadnego zainteresowania
— cena jest za wysoka wzgledem rynku, nie Twoich emoc;ji.

2. Okresl stan torebki (uczciwie)
Stan ma najwiekszy wplyw na procent ceny.

Orientacyjna skala procentowa:
Stan idealny / jak nowa
80—-90% ceny nowej
uzyta kilka razy, bez sladow
Stan bardzo dobry
65—80%
minimalne slady uzytkowania
Stan dobry
50-65%
widoczne slady, ale bez uszkodzen konstrukcyjnych
Stan uzywany / wyrazne slady
35-50%
przetarcia, rysy, patyna
Lepiej uczciwie obnizyc cene niz sprzedawac miesiacami bez efektu.

Dokumenty i komplet = + wartosc
Zestaw ma realny wplyw na cene.

Co podnosi wartosc:
paragon / faktura
worek przeciwkurzowy
pudelko
karta autentycznosci (jesli byla)
Brak dokumentow nie dyskwalifikuje, ale: obniza cene o kolejne 5-15%.
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Dobra wycena torebki to polaczenie:
realnej ceny rynkowej + uczciwej oceny stanu +
zdrowego dystansu emocjonalnego.

3. Marka i model - nie kazdy luksus starzeje sie tak
samo

Nie wszystkie torebki trzymaja wartosc

Lepsza wartosc:
klasyczne modele
. neutralne kolory
kultowe linie
Gorsza wartosc:
sezonowe kolory
bardzo trendowe fasony
limitki bez popytu
wtornym
Warto sprawdzic:
czy model jest
poszukiwany
jak szybko znika z ofert

Ustal cene startowa i minimalna
Nigdy nie wystawiaj jednej ceny ,nha sztywno”.
Zrob to tak:
cena startowa: gorna granica Twojego przedzialu
cena minimalna: kwota, za ktora naprawde chcesz sprzedac
To daje Ci pole do negocjacji bez frustracji.
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4. GDZIE SPRZEDAC TOREBKE?

To jest najlepszy wybor, jesli chcesz sprzeda¢ sama i mieC
kontrole nad cena.
POLSKA
* Vinted
* OLX
* Allegro
+ plusy:
* brak lub niskie prowizje
 szybki start
» duzy ruch
- minusy:
» wiecej podrobek = mniejsze zaufanie
* Wiecej negocjacji
» wiecej ,,dziwnych” wiadomosci

ZAGRANICA
e Vestiaire Collective
e eBay
e Depop
+ plusy:

e wiekszy rynek = wieksza szansa na sprzedaz drozszych modeli
e bardziej Swiadomi kupujgcy
- minusy:

e prowizje
e wysytka zagraniczna
e czas oczekiwania
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5. KOMISY / SKLEPY SECOND HAND (WYGODA)

Oddajesz i ktos sprzedaje za Ciebie.
+ plusy:
* Zero stresu
* nie zajmujesz sie klientami
» wieksze zaufanie kupujgcych
- minusy:
* prowizja (czesto 20—-40%)
* mniejsza kontrola nad ceng
* Czasem nizsza wycena
+ dla kogo:
* jesli nie chcesz sie tym zajmowac
* jesli nie masz czasu
* jesli chcesz ,zamknacC temat” szybko i bez emocji

SPRZEDAZ BEZPOSREDNIA (INSTAGRAM | SPOLECZNOSC)
+ plusy:
* brak prowizji
* budujesz marke
» wieksze zaufanie (jesli masz spotecznosg)
- minusy:
* trzeba mie¢ odbiorcow
* Wymaga czasu
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6. Opis i zdjecia, ktore sprzedajq

4+ OPIS, KTORY SPRZEDAJE
Najwiekszy btad to ogdliniki typu: ,,stan dobry, polecam”.
Twoj opis ma odpowiedzie¢ na pytania, zanim ktos je zada.
Co powinno sie w nim znalezc:
 doktadna nazwa modelu i rozmiar
* realny stan (co jest OK, co ma Slady uzytkowania)
* historia (jeSli ja znasz — gdzie i kiedy kupiona)
* CO jest w zestawie (np. paragon, pudetko, dust bag)
* praktyczne info (czy ciezka, czy miesci duzo)
Pisz normalnie, po ludzku. Konkret zawsze wygrywa.
4+ ZDJECIA = PIENIADZE
To jest kluczowy element. Stabe zdjecia = nizsza cena albo brak sprzedazy.
Zawsze pokaz:
 przod i tyt
s wnetrze
* rogi
* logo
 elementy metalowe
» wszystkie wady
Jak robic zdjecia:
* przy naturalnym Swietle
* na jasnym tle
* bez filtrow
e Ostre i wyrazne
Jesli cos$ ukryjesz na zdjeciach, wroci to do Ciebie jako problem po sprzedazy.
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Chcesz wiedziec wiecej?

DOtLACZ DO KURSU!

s
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